
 

 

EDUKACIJA 

FINANCIRANJE START-UP PODUZEĆA 

 

Pula, 30. i 31. listopada 2017. godine. (od 09:00 do 16:00 sati) 

 

Sadržaj edukacije: 

Start-up poduzeće 

Što je start-up poduzeće  

Elementi uspješnog start-up poduzeća 

Prepreke inovacijskoj aktivnosti poduzeća 

Poslovne ideje vs poslovne prilike  

Što je potrebno da se postane uspješni start-up poduzetnik  

Najčešće greške start-up poduzetnika  

 

 



 

Važnost financiranja start-up poduzeća  

Važnost financiranja start-up poduzeća  

Nedostatak kapitala u ranoj fazi razvoja poduzeća  

Što je to „dolina smrti“  

Financiranje poduzeća po razvojnim fazama  

Odluke o financiranju start-upa  

Financijska struktura poduzeća  

Aspekti financiranja zaduživanjem  

Poslovni krediti  

Kako odabrati pravi izvor financiranja  

Tuđi izvori financiranja start-up poduzeća u RH  

Važni pojmovi kod kreditnog financiranja  

Kreditni rizik i kako ga kreditna institucija procjenjuje  

Kreditni rejting  

„Karakterni“ krediti  

Kreditne linije HBOR-a:  

 Mikrokreditiranje uz potporu EU  

 Program kreditiranja početnika/start-up poduzetnika  

 Program kreditiranja ženskog poduzetništva  

 Program kreditiranja poduzetništva mladih  

 Program financiranja pronalazaka  



 

Instrumenti HAMAGBICRO-a:  

 Mikro kreditiranje  

 ESIF Mikro investicijski zajam  

 ESIF Mikro zajam za obrtna sredstva  

 ESIF Mali zajam  

 Program jamstva – EU početnik  

 ESIF jamstveni programi  

 

Vlastiti izvori financiranja start-up poduzeća u RH 

-upova rizičnim kapitalom 

 

 

 

Poslovni anđeli (neformalni rizični kapital)  

Mreža poslovnih anđela u RH (CRANE)  

Kriteriji CRANE za odabir start-upa za financiranje  

 

 

 

 

 



 

Financiranje start-up poduzeća od strane VC i PE fondova  

Karakteristike formalnog rizičnog kapitala  

Venture Capital (VC) fondovi  

Private Equity (PE) fondovi  

VC/PE financiranje prema fazama  

Što fondovi rizičnog kapitala (FRK) očekuju od start-upova  

Prednosti i nedostaci partnerstva start-up poduzeća sa FRK  

Ključne stavke pregovora start-upa i FRK  

Proces ulaganja FRK-a u start-up poduzeće  

Ključni faktori koji FRK analizira kod start-upa  

Izlazne strategije kao važan element pregovora  

Proces dubinskog snimanja (due diligence)  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Informacije o predavaču: 

Mr. sc. Zrinski Pelajić je istaknuti regionalni business i management konzultant koji posjeduje 

dugogodišnje iskustvo rada u privatnom i javnom sektoru te sektoru pružanja poslovnih 

usluga. Radio je kao međunarodni konzultant za World Bank, OECD, UNCTAD, USAID, GiZ, SEE 

Network te kao implementator niz EU projekata u RH i regiji.  

Zrinski Pelajić osnivač je i vlasnik konzultantske tvrtke „Illyricum consulting“ d.o.o. koja se 

bavi savjetovanjem klijenata na područjima operativnog i financijskog restrukturiranja 

poduzeća, strateškog managementa i planiranja, spajanja i preuzimanja, due diligence-a, 

supply/value chain managementa i sl. Tvrtka se bavi i izradom investicijskih studija i 

poslovnih planova, feasibility studija i CBA analiza, a izuzetno važan segment aktivnosti su 

treninzi koji se prilagođavaju krajnjim korisnicima (soft skills - komunikacijske, pregovaračke, 

prodajne vještine, upravljanje projektima, JPP i projektno financiranje, upravljanje osobnim 

financijama i ulaganja). Poseban segment poslovanja tvrtke su specijalizirani treninzi za 

banke i ostale financijske institucije iz područja retail, corporate i privatnog bankarstva.  

Autor je brojnih stručnih članaka i rasprava tematski vezanih za područje razvoja 

menadžerskih vještina, konkurentnosti, strategije poduzeda i strateškog upravljanja, 

upravljanja ljudskim resursima, koncepta razvoja klastera, financijskih tržišta i financijskih 

instrumenata, investicijskih fondova, mirovinske reforme, javno privatnog partnerstva i 

projektnog financiranja te je predavač na mnogobrojnim stručnim skupovima.  

Nositelj je brojnih međunarodno priznatih certifikata iz područja upravljanja projektima, 

upravljanja rizicima, upravljanja poslovnim informacijama, razvoja menadžerskih vještina, 

ocjene investicijskih projekata, tržišta kapitala, projektnog financiranja itd. 


